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1. INTRODUCAO

O gerenciamento eficiente do estoque e das vendas é um aspecto critico para o
sucesso e a lucratividade de qualquer empresa. Empresas de todos os setores enfrentam
desafios significativos ao lidar com a complexidade e a dinAmica dessas areas. A falta de
controle sobre o estoque pode levar a perda de vendas e a insatisfacdo dos clientes,
enquanto o gerenciamento ineficiente das vendas pode resultar em problemas de fluxo de
caixa e falta de percepc¢les estratégicas. Portanto, é essencial contar com um sistema
abrangente e flexivel que possa atender as necessidades de gerenciamento de estoque e

vendas de empresas de diferentes tamanhos e setores.

De acordo com VETTORATO (2014), hoje em dia é muito dificil ndo falar em
tecnologia, em qualquer area de varios tipos diferentes, a Tl sempre esta presente. No
entanto, ndo se trata de uma opc¢ao e sim de um avanco inevitavel, que com o passar do
tempo tem sido cada vez maior. Nas empresas, a tecnologia ndo é considerada algo novo,
e sim uma estratégia para competir no mercado. A aplicagdo permite um maior

gerenciamento e controle de varias areas da empresa, tornando as rotinas mais ageis.

Segundo OLIVEIRA (2019), por meio de pesquisas quantitativas, € perceptivo que
vendedores de lojas de vestuarios e sapatos gastam tempo demais nas vendas,
considerando a espera da escolha do cliente por um produto, além da possibilidade de nao
ter o produto disponivel no estoque. Como resultado, espera-se uma eficiéncia melhor no

procedimento de vendas e consultas de produtos.

Com base no trabalho de SILVA (2022), ter um bom sistema em lanchonetes ou
redes fast-foods garante um grande aumento na agilidade tanto no atendimento quanto no

processo de gerenciamento de pequenos até grandes negocios do ramo.

Esse tipo de gerenciamento é um processo que busca manter o equilibrio entre a
demanda e oferta. Dentro deste contexto a maioria das empresas tem o objetivo de
minimizar seus custos e erros na gestao, para que aconteca, € necessario utilizacdo de
ferramentas que ajudem na gestéo eficaz. Este trabalho tem a finalidade de contribuir com
a reducdo de custos e minimizar os erros no gerenciamento do estoque, melhorando a

agilidade no atendimento ao cliente, e contribuindo com a eficiéncia das vendas e consultas.



O objetivo é desenvolver um software de gerenciamento de estoque e vendas que
facilite o controle e a organizacéo de produtos, estoque, pedidos e vendas de uma empresa.
Onde inclui funcionalidades como cadastro de produtos, controle de estoque, registro de
pedidos e geracdo de relatdrios de vendas. O foco é fornecer uma solucéo eficiente e

automatizada para otimizar o gerenciamento de estoque e impulsionar as vendas.

O texto deste trabalho estd organizado da seguinte maneira: na primeira secao é
apresentada a base de compreensdo da importancia do gerenciamento de estoque e
vendas. Na secdo 2 sdo apresentados os trabalhos relacionados. Na secédo 3, esta qual o

problema que este trabalho deve resolver. Por fim, a se¢ao 4 traz o objetivo do trabalho.



1.1. OBJETIVOS

Este trabalho ndo tem apenas o propdsito de reduzir perdas e aumentar a eficiéncia, mas
também de estimular a adocao proativa de tecnologia por pequenas e médias empresas. A
meta € ndo apenas oferecer uma solucdo para as necessidades especificas de
gerenciamento de estoque e vendas, mas também servir como um impulso decisivo na

trajetéria de modernizacao e competitividade desses negocios.

O presente trabalho tem como objetivo desenvolver uma solucéo tecnologica abrangente e
intuitiva, destinada ao gerenciamento eficiente de estoque e vendas. Esta ferramenta sera
especialmente projetada para atender as necessidades especificas de empresas de
diversos segmentos, com foco primordial em pequenas e médias, proporcionando uma

integracdo completa para o controle otimizado de produtos, pedidos e historico de vendas.

Como objetivo especifico, as seguintes funcionalidades responsaveis pela constru¢do do

aplicativo sao:

e Gerenciamento do estoque: controlar quantidade de produtos que entram e saem do
estoque.

e Gerenciamento do pedido: manipular processos envolvidos desde a criagdo até a
finalizacdo de um pedido.

¢ Notificagcdes: notificar baixa quantidade de produtos em estoque.

e Gerar recibo: gerar recibo digital do pedido feito, contendo todos os produtos do
pedido e seus valores.

e Historico de pedidos: mostrar histérico de todos os pedidos feitos até determinada
data.

e Interface: mostrar uma interface simples e intuitiva de facil compreendimento,

também facilitando para o aprendizado de possiveis novos integrantes.
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1.2. PUBLICO ALVO

O sistema de gerenciamento de estoque e vendas foi concebido para atender as demandas
especificas de empreendedores e gestores que lideram pequenas e médias empresas,
independentemente do segmento de atuacdo. Seu design intuitivo e funcionalidades
personalizadas foram pensados para proporcionar uma experiéncia de gerenciamento

eficiente e descomplicada.

No contexto do varejo, o sistema € direcionado a proprietarios de lojas de vestuario e
calcados, proporcionando uma gestao precisa do estoque, controle efetivo de vendas e
aprimoramento do atendimento ao cliente. Para estabelecimentos do setor alimenticio,
como lanchonetes e redes de fast-food, o sistema visa agilizar tanto o atendimento quanto

0 gerenciamento interno, garantindo uma resposta eficaz as demandas dos clientes.

Em resumo, o sistema destina-se a empresarios que buscam ndo apenas gerir suas
operacbes de forma eficiente, mas também adotar ferramentas que impulsionem o
crescimento sustentdvel de seus negdcios, proporcionando uma vantagem competitiva no

dindmico cenario empresarial atual.

1.3. JUSTIFICATIVAS

O segquinte trabalho se justifica, pois, varios pequenos até médios negocios, néo
possuem nenhum tipo de controle, resultando em perdas ou prejuizos, por ndo pesquisar
sobre como a tecnologia pode ajudar ou ndo saber por onde iniciar com a tecnologia. Diante
deste cenario e reconhecendo a representatividade desses casos, 0 uso da ferramenta aqui
proposta podera estimular o uso da tecnologia, mostrando resultados positivos em relacéo

a possivel perda de estoque e prejuizos.
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2. METODOLOGIA E ANALISE DO SOFTWARE

Em uma fase inicial de pesquisa intensiva, este trabalho visa compreender as
necessidades especificas de pequenas até médias empresas no que diz respeito ao
gerenciamento operacional. A revisdo bibliografica proporciona melhores informacdes

sobre as praticas e tendéncias relevantes para otimizar esse contexto.

Na escolha de tecnologias de desenvolvimento, sera utilizado React]JS para a
construcdo da interface do usuario, TypeScript para adicionar tipagem estatica ao codigo,
Java e Spring Boot para o desenvolvimento da logica e regras de negdcios, PostgreSQL

como sistema de gerenciamento de banco de dados.
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2.1. REQUISITOS

O Sistema de Gerenciamento de Estoque € uma plataforma digital projetada para
automatizar e simplificar as operacbes. Visa melhorar a eficiéncia no controle e
disponibilidade de recursos, além de proporcionar uma experiéncia mais conveniente para

0S usuarios, também tendo uma maior agilidade entre a organizacdo da equipe.
Segue a lista dos requisitos do software:

e Manter produtos

e Manter funcionarios

e Manter venda

e Manter compra

e Manter historico de vendas

e Gerar recibo de vendas

e Registrar entrada de caixa

e Registrar saidas de caixa

e Notificar baixo estoque

e Controle de caixa

e Gerar promocoes

e Efetuar Login

e Emitir relatério de vendas mensal
e Emitir relatério de compras mensal

e Agendar compra
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2.2. DIAGRAMA E ESPECIFICACAO DE CASOS DE USO

Para melhor descrever as funcionalidades da aplicacdo, foram elaborados alguns
diagramas como parte da documentacdo que descreve a interacdo do usuario com o
sistema, dispondo de narrativas para especificacdo dos diagramas descrevendo em 33
forma textual a interacdo do usuério e possiveis variantes do sistema. Como elemento
primario da UML, utiliza-se o Diagrama de Casos de Uso para especificar 0 comportamento
de um sistema ou de parte de um sistema e é uma descricdo de um conjunto de sequéncias

de acdes para completar um determinado processo.

Apresentacao do Caso de Uso para entidade “Administrador” com representacao

LL 11 ”

“Manter venda”, “Gerar promoc¢ao”, “Saida de caixa”:

Gerar promacgio

egistrar saida de
caixa

Administrador

Vianter historico de
vendas

egistrar entrada c
caixa

vendas

Notificar baixo
estoque

Figura 4 — Diagrama de Caso de Uso
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Apresentacao do Diagrama de Caso de Uso para entidade “Administrador”:

=

<<include>>

Manter funcionario ) ----<<include>> Efetuar login

Administrador

Figura 5 — Diagrama de Caso de Uso — Administrador

Apresentagao do Diagrama de Caso de Uso comum para as entidades

“Administrador” e “Usuario” com representagao “Manter venda”:

Gerar recibo de egistrar entrada ¢
vendas caixa

Wanter historico de
vendas

Administrador Usuario

Notificar baixo
estoque

Nome do Caso de Uso Manter venda

Atores Administrador e Usuério

Pré-Condicdes Efetuar login
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Cenario Principal 1. Administrador ou Usuério iniciam
uma nova venda.

2. Administrador ou Usuério informam
0 cbdigo dos produtos
determinados.

3. Solicitacao do codigo do
Administrador ou Usuério.

4. Verificar disponibilidade dos

produtos em estoque.

Escolha da forma de pagamento.

Pagamento aprovado.

Registro de venda.

© N o O

Atualizacao do estoque dos
produtos selecionados.
9. Gerar recibo de venda.

10.Registro de entrada de caixa.

Tabela 1: UC 01 — Manter Venda

Apresentagao do Diagrama de Caso de Uso para entidade “Administrador” representando

Estoque do produto

<<depends>>

“Gerar promogao”

<<extends>>

Gerar promog&o

Administrador Usuario Notificar baixo
estoque

Nome do Caso de Uso Gerar promogéao
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Atores

Administrador e Usuério

Pré-Condicdes

1. Efetuar login

2. Ter um produto cadastrado.

3. Estoque do produto atender ao
requisito de quantidade minima

para promocao.

Cenério Principal

1. O Usuario informa o produto para
promocao.

2. Solicitacado da porcentagem do
desconto no valor do produto e
validade da promocéo.

3. O sistema verifica o estoque do

produto e calcula o valor final.

4. Liberacdo do desconto até a data

escolhida.

Cenario Alternativo

1. Usuaério informa o produto para
promocéao.

2. Sistema solicita porcentagem do
desconto no valor do produto e
validade da promocao.

3. Sistema informa que a data de
validade é invalida emitindo uma
mensagem de erro.

4. Sistema néo libera o desconto

do produto selecionado.

Tabela 2: UC 02 — Gerar Promocéao
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Apresentacao do Diagrama de Caso de Uso “efetuar login”

Administrador Usuario

Efetuar login

Nome do Caso de Uso

Efetuar login

Atores

Administrador e Usuario

Cenério Principal

1. O sistema solicita os dados para
efetuar o login.

2. Usuario ou Administrador informa
os dados.

3. Confirmacao do envio dos dados.

4. O sistema valida os dados
informados.

5. O usuario se conecta ao sistema.

Cenério Alternativo

1. Caso os dados nao forem validados

emite uma mensagem de alerta.
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Tabela 3: UC 03 — Efetuar Login

Apresentacao do Diagrama de Caso de Uso “manter compra”

— Registrar compra ) - -- <<include>>" - 7> Estoque do produto

Administrador Usuario

Nome do Caso de Uso Manter compra
Atores Administrador e Usuario
Pré-Condicdes Efetuar login.

[ —

Cenario Principal . Administrador ou Usudrio iniciam
uma nova compra.
2. Administrador ou Usuario informam
0s produtos determinados.
3. Confirmacéo dos produtos

informados.

4. Sistema permite a realizacdo de

compra.

5. Atualizacao do estoque dos

produtos determinados.

Tabela 04: UC 04 — Manter Compra
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Apresentagao do Diagrama de Caso de Uso “Agendar venda”

T (:inl::“rlde:}> T
: : ; : Iy A I -
<<extends>> i

_ | A <<extends>>
Administrador Usuario o

Registrar entrada
caixa et .
~<<include>> )
T Gerar recibo de

venda

Nome do Caso de Uso Agendar venda

Atores Administrador e Usuério
Pré-Condicdes Efetuar login.

Cenario Principal 1. Administrador ou Usuério iniciam

um novo agendamento.

2. Administrador ou Usuario informam
0s produtos determinados.

3. Confirmacéo dos produtos
informados.

4. Sistema pergunta qual a forma de

pagamento.

5. Sistema aprova o agendamento da

venda.

6. Sistema registra venda agendada
com status PENDENTE.

7. Atualizacdo do estoque dos
produtos determinados apdés a data

agendada.




8. Alteracéo do status da venda para
FINALIZADO.

Cenério Alternativo 1. Administrador ou Usuario
iniciam um novo agendamento.

2. Administrador ou Usuério
informam os produtos
determinados.

3. Sistema informa que os
produtos determinados estao
indisponiveis.

4. Sistema solicita que o
Administrador ou Usuario
informe produtos disponiveis.

5. Confirmacédo dos produtos
informados.

6. Sistema pergunta qual a forma
de pagamento.

7. Sistema aprova o agendamento
da venda.

8. Sistema registra venda
agendada com status
PENDENTE.

9. Atualizacao do estoque dos
produtos determinados apés a
data agendada.

10.Alteracdo do status da venda
para FINALIZADO.

Tabela 5: UC 05 — Agendar Venda




DIAGRAMA E.R (ENTIDADE RELACIONAMENTO)

i

7 id VARCHAR(100)
> nome VARCHAR(100)
2 codigo INT
< valor DECIMAL(10,2)
9 categoria VARCHAR(100)
 ativo TINYINT
U estoque INT
= valor_original DECIMAL(10,2)
2 valor_compra DECIMAL(10,2)

i

I__
—

7 id VARCHAR( 100)
& ativo TINYINT

 data_inicio DATE
0 data_fim DATE
@ produto_id VARCHAR(100)

7 porcentagem _desconto DECIMAL (3,0)

I

2id VARCHAR(100)
< 7 estoque_minimo INT

@ produtos_id VARCHAR(100)

! id VARCHAR( 100)
2 valor _unitario DECIMAL (10,2)
2 quantidade INT
& produto_id INT
& transacoes_id INT
@ produtos_id INT

7 id VARCHAR(100)

2 valor DEOMAL(10,2)
< criadoEm DATE
¥ caixa_id INT

! id VARCHAR( 100)

 criadoEm DATE

 total DEAIMAL(10,2)

@ funcionario_id VARCHAR(255)
—H+ > agendadoPara DATE

: > estaAgendado TINYINT

| |9 tipo VARCHAR(45)

: 7 atudizadoEm DATE

 status VARGHAR(45)

! id VARCHAR(100)
2 valor_gbertura DECIMAL(10,2)
0 abertura DATE

— 4|V valor_fechamento DECIMAL(10,2)

0 fechado DATE
0 atudizadoEm DATE

2 valor_atual DEAMAL (10,2)
Indexes

Figura 1 — Diagrama Entidade Relacionamento

4= —H- “*rua VARCHAR(45)
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! id VARCHAR(100)
“»nome VARCHAR(100)
 cpf VARCHAR(100)
> ativo TINYINT

> bairro VARGHAR(255)
O numero INT

~ complemento VARCHAR(255)
@ usuario_id VARCHAR(100)

T
I
I
I
%

? id VARCHAR(100)
& email VARCHAR(100)
 password VARCHAR(255)
Dis_admin TINYINT

Este € o modelo de banco de dados relacional que sera criado para armazenar e

gerenciar os dados do sistema.
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2.4. DIAGRAMA DE CLASSES

Figura 2 — Diagrama de Classe

- id: String

- valorAtual: BigDecimal - id: String

*

- valorFechamento: BigDecimal - valor: BigDecimal

- abertura: LocalDateTime - criadoEm: LocalDateTime

- fechamento: LocalDateTime - caixa: Caixa
- atualizadoEm: LocalDateTime

- movimentacoes: List<Movimentacao>

Figura 3 — Diagrama de Classe — Caixa/Movimentacao

Modelo das classes que serao criadas na etapa de implementacdo do Backend.
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3. DESENVOLVIMENTO DO SISTEMA

Nesta se¢cao serdo abordados aspectos para a compreensao e implementacao do software.
Inicialmente, sera detalhado o funcionamento do sistema, explicando como as diferentes
camadas interagem e como as requisicdes sdo processadas, como a autenticacdo e
execucao das operagbes. Em seguida, serdo apresentadas algumas funcionalidades do
sistema, destacando as principais caracteristicas e ferramentas disponiveis, como o
cadastro de vendas, caixa, e relatorios de caixas. Essas sec¢des visam fornecer uma visao

mais clara do sistema, facilitando seu uso e administragao.

3.1. FUNCIONAMENTO

Neste projeto, foi criada uma API para ser utilizada nas interacdées com a camada Front-
End da aplicacdo. A API foi desenvolvida seguindo os principios da Arquitetura Limpa, que
promove a separacao de responsabilidades em diferentes camadas de acesso web. Cada
requisicdo passa por um processo de autenticacdo, onde um token € gerado a partir do e-
mail e senha corretos do usuario, assegurando a seguranca e integridade das operacdes

realizadas.

Usuarios com perfis de “Admin” ou “Usuario” possuem acesso privilegiado a interface da
aplicacdo. Esses usuarios podem acessar todas as funcionalidades disponiveis,
permitindo-lhes gerenciar dados e configuracdes sem restricdes. Essa flexibilidade é crucial
para a administracao eficiente da aplicacdo. O modelo de acesso restrito € fundamental
para proteger informacgfes sensiveis e garantir que usuarios ndo autorizados operem

apenas dentro de um escopo definido.
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3.2. CADASTRO DE VENDA

Para realizar o registro de uma nova venda € necessario que o usuario esteja autenticado,

com produtos disponiveis e 0 caixa esteja aberto para registrar todas as informacdes

necessarias, como mostrado na Figura 6.

Inicio Produtos Compras Funciondrios Caixa Promogies e Eduardo Pbs

Funcionrio Pagamento Fnakzor G5
Itens: O Total: R$ 0,00

Cédigo: Produto: Valor/unidade: Em estoque: @ 0 @
0008 Presunto R$ 80,00 10
Cddigo: Produto: Valor/unidade: Em estoque: ©0®
0001 FlareMG R$ 149,90 55
Cédigo: Produto: Valor/unidade: Em estoque: @ 0 @
125 Camisa Preta R$ 2.000,00 27
Codigo: Produto: Valor/unidade: Em estoque: @ 0 @
1225 Batata R$ 2.96 21

Figura 6 — Cadastro de Venda — Permite que o usuario faca o cadastro de uma nova venda

Funciondrio: EDUARDO PBS

Resumo:

1x PRESUNTO

R$ 80,00 = R$ 80,00

3x BATATA

R$ 2,96

3x CAMISA BRANCA

At an Ar — nd 7r IE

Total: R$ 133,45

Figura 7 — Revisao da Venda — Revisdo dos produtos e funcionario que estdo sendo cadastrados
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3.3. CAIXA

Nesta tela é onde é feito todo o gerenciamento de caixa. Na parte superior tem informacdes
de status, indicando se o caixa esté aberto ou fechado, data e hora de abertura do caixa,
valor inicial que é solicitado quando o caixa é aberto, para dar inicio as atividades e o valor
total de todas as transacdes feitas enquanto aquele caixa esta aberto somado ao valor
inicial.

Abaixo possui informacdes de todas as movimentacdes do més corrente, mostrando data

e hora que foram realizadas, qual o tipo de transacédo e valor movimentado.

Inicio  Produtos Compras Vendas Funciondrios Caixa  Promogdes e Eduardo Pbs

T Movimentacaes Fechar Caixa {0 Histérico de caixas [3) Abrir Caixa

CAIXA ATUAL
Status: ABERTO EM: 03/09/2024 - 10:25 AM valor inicial: R$ 100,00 Total: R$ 233,45
MOVIMENTAGOES - 09/2024 Total este més: R$ 133,45
DATA TIPO VALOR
03/09/2024 - 10:35 AM VENDA R$ 133,45
Figura 8 — Caixa — Tela principal para gerenciamento do caixa
3.4. INICIO

Tela inicial da aplicacdo que tem o intuito de fornecer informacgdes répidas como a ultima
transacao realizada, dados do estoque de produtos e uma aba de notificacdes apenas para

produtos com baixo estoque de facil visualiza¢do do usuario.
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Produtos Compras Vendas Funciondrios Caixa  Promocdes

ESTATiSﬂCAS RECENTES | Uitimos Vendas Feitas / Estoque De Produtos

COD. VENDA
05d58b53
ba4e9108
e898cd95
85028272
3a019b8b
8adcd836
764c054f

b76579bf

3.5.

QTDE. ITENS

2129

309.9

133.45

149.9

192.64

355.86

121.08

Figura 9 — Inicio— Tela principal da aplicacdo com estatisticas recentes

TOTAL (R$) COD. PRODUTO
R$ 21,29 12345
R$ 309,90 q
R$ 133,45
0001
R$ 5,00
125
R$ 149,90
R$ 192,64 _
NOTIFICACOES | »
R$ 355,86
@ Coca Cola
R$ 121,08

@ Arroz

RELATORIO DE CAIXA

jutos C

NOME

Camisa Branca

Coca Cola

FlareMG

Camisa Preta

CATEGORIA

E

Estoque: 1

Estoque: 0

ESTOQUE

Status: Online

Status: Offline
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VALOR (R$)

R$ 12,25
R$ 7,82
R$ 149,90

R$ 2.000,00 -

Todas as informagBes necessérias sobre valores de abertura, fechamento, e a diferenca

entre eles, data e hora de abertura e fechamento do caixa. Podendo ser filtrado todos os

caixas pelo més e dia que foram abertos.

6 HISTORICO DE CAIXAS Inicio

i

COD. CAIXA

ledOa3ce

9eb786d2

d5fb52b9

9cSefabe

eafObdal

fd2fdfba

78690b10

VALOR ABERTURA

R$ 70,00

R$ 100,00

R$ 100,00

R$ 350,00

R$ 500,00

R$ 150,00

R$ 999,00

Produtos Compras Vendas Funciondrios Caixa Promocdes

VALOR FECHAMENTO

R$ 233,45

R$ 1.089,50

R$ 849,05

R$ 25.380,96

R$ 727,74

R$ 2.731,64

DIFERENCA

+R$ 133,45

+R$ 989,50

+R$ 499,05

+R$ 24.880,96

+R$

+R$ 1.732,64

DATA ABERTURA

03/09/2024 -

03/09/2024 -

19/08/2024 -

19/07/2024 -

19/07/2024 -

02/07/2024 -

28/06/2024 -

10:48 AM

10:25 AM

8:51 AM

11:41 AM

11:18 AM

13:27 PM

14:57 PM

DATA FECHAMENTO

03/09/2024 -

19/08/2024 -

06/08/2024 -

19/07/2024 -

19/07/2024 -

28/06/2024 -

10:48 AM

9:19 AM

10:02 AM

1:25 AM

1:03 AM

14:58 PM

0 Eduardo Pbs

ACOES
.

Figura 10 — Relatdrio de Caixa — Onde contém todas as informagdes sobre caixas
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Durante o desenvolvimento do projeto, foram realizadas diversas atividades,

conforme o cronograma estabelecido:

Atividades/Més

Jan

Fev

Mar

Abr

Mai

Jun

Jul

Ago

Set

Levantamentos de requisitos de

referéncias bibliograficas

X

Estudo da linguagem Java/Spring
Boot

Levantamento de requisitos

Definicdo de UC

Elaboragéo do Diagrama de Classe

Definicdo do Banco de Dados

Escrita de Qualificacdo

Exame de Qualificacéo

Implementacdo do Backend

Implementacdo do Frontend

Escrita da versao final do TCC

Defesa

Levantamentos de Requisitos e Referéncias Bibliogréficas:

Foram

realizadas

pesquisas e andlises para compreender as necessidades dos usuarios e as melhores

praticas na area de gerenciamento de estoque.
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Estudo da Linguagem Java/Spring Boot: Investimento de tempo no aprendizado da
linguagem de programacdo Java e do framework Spring Boot, essenciais para a

implementagéo do sistema.

Levantamento de Requisitos: Identificagdo dos requisitos, considerando as demandas

especificas de controle de estoque.

Definicdo de Casos de Uso (UC): Mapeamento dos principais casos de uso, como “Manter

produtos”, “Manter venda” e “Gerar promog¢des”.

Elaboracéo do Diagrama de Classe: Criacédo do diagrama de classes para representar as

entidades e relacionamentos do sistema.

Definicdo do Banco de Dados: Definicdo do modelo de banco de dados mais adequado

para armazenar informacgdes sobre produtos, pedidos e histérico de vendas.

Escrita da Qualificagdo: Documentacdo dos resultados obtidos até o momento,

destacando os avancos e desafios enfrentados.

Atualmente, concentrado no Estudo da Linguagem Java/Spring Boot, buscando aprofundar
conhecimentos e aplica-los na constru¢céo do sistema. Em resumo, as conclusfes parciais
até o momento mostram um progresso significativo, com base nas atividades realizadas e

nos resultados obtidos.
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CONCLUSOES

O Sistema de Gerenciamento de Estoque e Vendas representa um avanco significativo na
modernizacdo e automacgéo das operacdes de controle de recursos. Ao implementar esta
plataforma digital, espera-se ndo apenas melhorar a eficiéncia na gestdo de estoque e
garantir a disponibilidade adequada de produtos, mas também proporcionar uma

experiéncia mais conveniente e satisfatoria para 0s usuarios.

A adocédo deste sistema reflete um compromisso com a inovagdo e a exceléncia
operacional, posicionando a empresa na vanguarda do mercado competitivo. A otimizacao
da organizacdo da equipe e a agilidade nos processos internos sdo beneficios adicionais

gue contribuem para um ambiente de trabalho mais produtivo e harmonioso.

Além disso, a plataforma promove uma gestdo de dados mais eficiente, eliminando a
necessidade de métodos obsoletos e permitindo uma tomada de decisdo mais informada e
precisa. Com isso, a empresa esta preparada para enfrentar desafios futuros e manter-se

competitiva em um mercado em constante evolugao.

Em suma, o Sistema de Gerenciamento de Estoque e Vendas nao apenas otimiza os
processos internos, mas também fortalece a conexd@o entre a empresa e seus clientes,

resultando em uma experiéncia mais gratificante para todos os envolvidos.

CONSIDERACOES E TRABALHOS FUTUROS

Os proximos passos para a evolugéo do Sistema de Gerenciamento de Estoque e Vendas
incluirdo a adicdo de novas funcionalidades para otimizar ainda mais a eficiéncia e a
conveniéncia para os usuarios. Planeja-se a implementacéo de relatérios detalhados que
permitirdo uma analise mais aprofundada do desempenho, além do desenvolvimento de
um sistema de agendamento antecipado de pedidos e entregas. Também serdo realizadas
melhorias no cadastro de produtos para facilitar a organizacéo e a atualizacéo do estoque.
Além disso, serdo feitas melhorias continuas na performance e no design da plataforma
para proporcionar uma experiéncia de usuario mais intuitiva e agradavel. Essas inovacoes
visam aprimorar continuamente a experiéncia dos usuarios e clientes, oferecendo um

software de alta qualidade que atenda plenamente todas as suas necessidades. Com essas
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melhorias, o Sistema de Gerenciamento de Estoque e Vendas estara preparado para
enfrentar os desafios futuros e manter-se competitivo em um mercado em constante

evolugéo.



31

REFERENCIAS

ALVES, William Pereira. Java para Web - Desenvolvimento de Aplicacées. Editora Erica,
30 de outubro de 2015.

ALVES, William Pereira. Banco de dados: teoria e desenvolvimento. Editora Erica, 24 de
novembro de 2020.

DE OLIVEIRA, Felipe Otavio Mendes. BARION, Michele Cristiani. MARQUES, Daniela.
Gerenciamento de Estogue e Vendas (GEV): sistema de informacdo para comeércio de
pequeno e médio porte integrando funcionalidades entre um software desktop e um
aplicativo para dispositivo Android. 2020. Trabalho de Conclusao de Curso (Curso Superior
de Tecnologia em Analise e Desenvolvimento de Sistemas). - Instituto Federal de
Educacéo, Ciéncia e Tecnologia de S&o Paulo (IFSP) - Campus Hortolandia.

MARTIN, Robert C. Cdodigo limpo: habilidades praticas do Agile Software. Alta Books, 08
de setembro de 20089.

SILVA, Davy Brenon de Paula. Sistema Web de gerenciamento de estoque e vendas de
produtos de uma lanchonete. 2022. Trabalho de Conclusdo de Curso (Curso Superior em
Analise e Desenvolvimento de Sistemas). - Faculdade de Tecnologia de Franca - “Dr.
Thomaz Novelino”, Franca. 2022.

VETTORATO, Cristian de Campos. FAVAN, Jo&o Ricardo. MONTANHA, Gustavo Kimura.
DESENVOLVIMENTO DE SOFTWARE DE GERENCIAMENTO DE ESTOQUE E VENDAS
PARA MICROEMPRESAS. Revista de Tecnologia da Fatec Botucatu, Botucatu, v.5, n.2,
p. 50-63, dez. 2014. Disponivel em:
<http://revista.fatecbt.edu.br/index.php/tl/article/view/293>. Acesso em: 12 jun. 2023.



http://revista.fatecbt.edu.br/index.php/tl/article/view/293%3e

	1. Introdução
	1.1. OBJETIVOS
	1.2. PÚBLICO ALVO
	1.3. JUSTIFICATIVAS

	2. METODOLOGIA E Análise do software
	2.1. REQUISITOS
	2.2. Diagrama e especificação de casos de uso
	2.3. Diagrama e.r (entidade relacionamento)
	2.4. DIAGRAMA DE CLASSES

	3. Desenvolvimento do sistema
	3.1.  FUNCIONAMENTO
	3.2. CADASTRO DE VENDA
	3.3. CAIXA
	3.4.  INÍCIO
	3.5. RELATÓRIO DE CAIXA

	4. CRONOGRAMA
	Conclusões
	Considerações e TRABALHOS FUTURos

	REFERÊNCIAS

